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Disclaimer

Wichtige Hinweise

Bei dieser Information handelt es sich um eine Pre-Marketingmitteilung. Diese Information richtet sich ausschliefllich an Kunden der Kundengruppe »Professionelle Anleger«. Bei dieser
Information und bei Referenzen zu Emittenten, Finanzinstrumenten oder Finanzprodukten handelt es sich nicht um eine Anlagestrategieempfehlung im Sinne des Artikels 3 Absatz 1 Nummer 34
der Verordnung (EU) Nr. 596/2014 oder um eine Anlageempfehlung im Sinne des Artikels 3 Absatz 1 Nummer 35 der Verordnung (EU) Nr. 596/2014 jeweils in Verbindung mit § 85 Absatz 1
WpHG. Als Marketingmitteilung geniigt diese Information nicht allen gesetzlichen Anforderungen zur Gewahrleistung der Unvoreingenommenheit von Anlageempfehlungen und
Anlagestrategieempfehlungen und unterliegt keinem Verbot des Handels vor der Veroffentlichung von Anlageempfehlungen und Anlagestrategieempfehlungen. Diese Information soll Ihnen
Gelegenheit geben, sich selbst ein Bild liber eine Anlagemdglichkeit zu machen. Es ersetzt jedoch keine rechtliche, steuerliche oder individuelle finanzielle Beratung. lhre Anlageziele sowie lhre
personlichen und wirtschaftlichen Verhaltnisse wurden ebenfalls nicht berlicksichtigt. Wir weisen daher ausdriicklich darauf hin, dass diese Information keine individuelle Anlageberatung
darstellt. Aufgrund unserer gesetzlichen Informationspflicht méchten wir Sie darauf hinweisen, dass dieses unverbindliche Angebot kein Angebot oder Aufforderung zur Zeichnung von Anteilen
oder Aktien eines AIF / RAIF darstellt. Die dargelegten Informationen sollten nicht als zuverlassig erachtet werden, da sie unvollstandig sind und noch geandert werden kdnnen. Eventuell
beschriebene Produkte oder Wertpapiere sind mdglicherweise nicht in allen Landern oder nur bestimmten Anlegerkategorien zum Erwerb verfligbar. Diese Information darf nur im Rahmen des
anwendbaren Rechts und insbesondere nicht an Staatsangehorige der USA oder dort wohnhafte Personen verteilt werden. Diese Information wurde weder durch eine unabhangige
Wirtschaftspriifungsgesellschaft noch durch andere unabhangige Experten gepriift. Die zukiinftige Wertentwicklung eines Investments unterliegt unter Umstanden der Besteuerung, die von
der personlichen Situation des Anlegers abhangig ist und sich zuklinftig andern kann. Renditen von Anlagen in Fremdwahrung konnen aufgrund von Wahrungsschwankungen steigen oder
sinken. Mit dem Kauf, dem Halten, dem Umtausch oder dem Verkauf eines Finanzinstruments sowie der Inanspruchnahme oder Kiindigung einer Wertpapierdienstleistung kdnnen Kosten
entstehen, welche sich auf die erwarteten Ertrage auswirken. Maf3geblich fir eine Entscheidung an dieser Investition sind ausschliefllich die Anlegervereinbarung nebst Allgemeinen und
Besonderen Anlagebedingungen, das Informationsdokument gemafl § 307 KAGB sowie der Zeichnungsschein (nachfolgend zusammenfassend »Verkaufsunterlagen«). Im Rahmen des Pre-
Marketings wird vornehmlich das Anlagekonzept eines noch nicht gegriindeten Fonds beworben. Eine Anlageentscheidung kann auf Basis der zur Verfligung gestellten Dokumente nicht
getroffen werden. Wir verweisen hier auf die Regelungen zu Artikel 28-1 des Gesetzes vom 12. Juli 2013 lber die Verwalter alternativer Investmentfonds in konsolidierter Fassung vom 2. August
2021 sowie den Regelungen zu Pre-Marketing Vertrag. Wahrend des Pre-Marketings dirfen die Informationen, die die Universal-Investment-Luxembourg S.A. oder der Vertragspartner den
potenziellen professionellen Anlegern vorlegt: (a) nicht ausreichen, um den Anlegern die Mdglichkeit zu geben, in einen bestimmten AIF / RAIF zu investieren, (b) nicht aus Zeichnungsscheinen
oder ahnlichen Dokumenten bestehen (unabhangig davon, ob es sich um einen Entwurf oder eine endgiiltige Fassung handelt) und (c) nicht in der endgiiltigen Form von Griindungsunterlagen,
Prospekten oder Angebotsunterlagen eines noch nicht aufgelegten AIF bestehen. Entwiirfe der Grindungs- und/oder Angebotsunterlagen konnen potenziellen Anlegern vorgelegt werden,
sofern diese Entwirfe keine ausreichenden Informationen enthalten, die es den Anlegern ermdglichen, eine Anlageentscheidung zu treffen, und deutlich darauf hinweisen, dass sie kein
Angebot oder eine Aufforderung zur Zeichnung des AIF / RAIF darstellen und dass man sich auf die darin enthaltenen Informationen nicht verlassen kann, da sie unvollsténdig sind und sich
andern kdnnen. Die Geschaftsanschrift der Vertriebsstelle lautet: Joh. Berenberg, Gossler & Co. KG (Berenberg), Uberseering 28, 22297 Hamburg. Bei einem Fondsinvestment werden stets
Anteile an einem Investmentfonds erworben, nicht jedoch ein bestimmter Basiswert (z.B. Aktien an einem Unternehmen), der vom jeweiligen Fonds gehalten wird. Die in diesem Dokument
enthaltenen Aussagen basieren entweder auf eigenen Quellen des Unternehmens oder auf offentlich zuganglichen Quellen Dritter und spiegeln den Informationsstand zum Zeitpunkt der
Erstellung der unten angegebenen Prasentation wider. Nachtraglich eintretende Anderungen kénnen in diesem Dokument nicht beriicksichtigt werden. Angaben kénnen sich durch Zeitablauf
und/oder infolge gesetzlicher, politischer, wirtschaftlicher oder anderer Anderungen als nicht mehr zutreffend erweisen. Wir libernehmen keine Verpflichtung, auf solche Anderungen
hinzuweisen und/oder eine aktualisierte Information zu erstellen. Wichtige Hinweise und Informationen zu Index- und Marktdaten finden Sie unter https://www.berenberg.de/rechtliche-
hinweise/lizenzhinweise/. Frihere Wertentwicklungen sind kein verlasslicher Indikator fir die kinftige Wertentwicklung. Zur Erklarung verwandter Fachbegriffe steht Ihnen auf
www.berenberg.de/glossar ein OnlineGlossar zur Verfligung. Das in dieser Unterlage verwendete Bildmaterial dient ausschliefllich zu illustrativen Zwecken. Es stellt keinen Bezug zu spezifischen
Produkten, Dienstleistungen, Personen oder tatsachlichen Situationen her und ist nicht als Grundlage fiir Entscheidungen oder Handlungen zu verstehen. Datum 12.06.2026.

T Ausfiihrliche Hinweise zu den Chancen und Risiken sind dem Emissionsdokument des Fonds zu entnehmen. B E R E N B E R G
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Risikohinweise

Aligemeine Chancen & Risiken’

Bei den durch den Fonds vergebenen Finanzierungen besteht aufgrund der Nicht-Borsennotierung bzw. des
Nicht-Handelns an geregelten Markten eine stark eingeschrankte Liquiditat.
Deshalb kann eine mogliche Verauf3erung der Darlehen zum oder vor Laufzeitende schwierig oder teuer
sein und langsam vorangehen.

Zu den mit einer Investition in Fremdkapitalinstrumente verbundenen Risiken gehort zunachst das Risiko des
teilweisen oder vollstandigen Verlustes durch verminderte Zahlungsfahigkeit bis hin zur Insolvenz des
Schuldners bzw. durch eine moglicherweise Nicht-Werthaltigkeit bzw. Nicht-Durchsetzbarkeit etwaiger
Sicherheiten.

Darliber hinaus konnen dem Fonds in einer solchen Situation Uber den Betrag der noch ausstehenden
Forderungen hinausgehende zusatzliche Kosten, etwa durch gerichtliche Auseinandersetzungen,
Zwangsvollstreckungsmaf3nahmen oder sonstige Mainahmen drohen. Realisieren sich eines oder mehrere
dieser Risiken, kann dies dazu fiihren, dass die Riickfliisse an die Anleger geringer als erwartet ausfallen bzw.
ausbleiben und darlber hinaus zum teilweisen oder vollstandigen Verlust der Investition in den Fonds
fuhren.

Der Fonds steht nicht unter Aufsicht der CSSF. Der Fonds unterliegt spezifischen regulatorischen
Anforderungen, die je nach Investor von diesem zu werten sind. Potenzielle Anderungen der
regulatorischen Rahmenbedingungen koénnen bspw. zu abweichenden Investment-Einschatzungen
und/oder zur Unattraktivitdt des Investments unter Berilicksichtigung individueller Klassifizierungen fir
einzelne Investoren fiihren. Risiken aus der Beteiligung an Finanzierungen fir Unternehmen: Da der
Teilfonds im Falle einer Abtretung die Finanzierung erwirbt, die Finanzierung direkt selbst vergibt bzw. im
Falle der Unterbeteiligung wirtschaftlich an den vom Portfolio Manager ausgereichten Finanzierungen
partizipiert, tragt er auch alle Risiken bezogen auf die Riickzahlung der Finanzierungen. Diese hangen von
der Bonitat der Schuldner und damit letztlich von deren Entwicklungen ab. Die Risiken der zu finanzierenden
Unternehmen sind vielfaltig und hangen von unterschiedlichen Faktoren, z.B. Branche, Absatzmarkte, Art
und Grofle des Schuldners, Herkunftsland, ab. Es besteht das Risiko, dass es dem zu finanzierenden
Schuldner nicht moglich ist, das Darlehen zurilickzuzahlen und er insolvent wird. Realisiert sich dieses Risiko,
kann dies zu einem teilweisen oder vollstandigen Ausfall des Darlehensriickzahlungsanspruchs oder der
Zinszahlung fihren.

" Ausfiihrliche Hinweise zu den Chancen und Risiken sind dem Emissionsdokument des Fonds zu entnehmen.
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Risikohinweise

Wesentliche Chancen § Risiken'

n\d’

Chancen Risiken
= Vermogenserhalt, vor allem erzielt durch regelmafiige Zinsertrage = Teilweiser oder vollstandiger Verlust
sowie Strukturierungsgebihren durch verminderte Zahlungsfahigkeit bis hin zur Insolvenz des
Schuldners

=  Generierung der Zielrendite nach Kosten bei einer angestrebten,
(halb)jahrlichen Ausschiittung = Nicht-Werthaltigkeit bzw. Nicht-Durchsetzbarkeit etwaiger
Sicherheiten

= Die vollstandige Ruckfliihrung des investierten Kapitals spatestens zum im Falle eines Zahlungsausfalls

Laufzeitende des Fonds.
=  Auf Grund der Nicht-Borsennotierung bzw. des Nicht-Handelns an

* Verbesserung des Rendite-/Risikoprofils durch ein aktives geregelten Markten besteht eine stark eingeschrankte Liquiditat

Management bei
der Kreditvergabe sowie partielle Teilhabe am Eigenkapitalwert durch
Equity Warrants

4 'Ausfihrliche Hinweise zu den Chancen und Risiken sind dem Emissionsdokument des Fonds zu entnehmen. B E R E N B E R G



Markt

Growth Credit als strategisches Element in der Unternehmensentwicklung

Phase eines Unternehmens

g Pre-Seed / Seed

* Proof of Concept
Beschreibung * Entwicklung/Prototyp
* Produkt-/Marktanpassung

Kapitalbedarf? |_JeJeJeJe,

Risikophase' 00000

* Grinderkapital

* Business Angels
* Forderprogramme

Primare Kapitalquellen

N s
E:B Early Stage

¢ Product-Market Fit
¢ Markteintritt
* Kundengewinnung

0000

00000

* Venture Capital Fonds
* Acceleratoren
* Venture Debt

J;DD Late Stage / Pre-IPO

* Wachstum
» Skalierung
* Internationalisierung

00000

00000

Potenzielle
Finanzierungsliicke

D

—~——

Unternehmen, die

eine nicht oder minimal

A Mature / Reife

* Profitabilitat
» Effizienzsteigerung
* Dividendenstrategie

00000
00000
* Kapitalmarkt

* Bankkredite
* Private Equity Fonds

Finanzmittel fir nachhaltiges,

nicht in das Kreditprofil

regularer Kreditgeber fallen verwassernde Kapitalquelle

suchen

deutlich zweistelliges
Wachstums bendétigen

BERENBERG

5 Tindikative Einschatzung Berenbergs; abhéngig vom Einzelfall.



Funding Gap

Wachstumsunternehmen in Europa sind mit einer strukturellen

Finanzierungsliicke von >€300 Mrd. konfrontiert

Marktpotenzial von Wachstumskapital

‘ Weniger Wachstum

@ ‘ Weniger neue Johs
g ‘ Weniger Innovation

>8300 Mrd. W

Finanzierungsliicke
in Europa seit 2015"

T Quellen: www.stateofeuropeantech.com, atomico, dealroom.com und crunchbase, Stand 2024. Anm.: Das Funding Gap wird abgeleitet aus dem Wachstumskapital, das seit
2015 dem europaischen Markt fehlt — weil zu wenig Start-ups Wachstumsfinanzierungen erhalten haben, 2 Bei der adressierbaren Finanzierungsliicke ist unsere Annahme,

6 dass fiir 1/3 der Wachstumsunternehmen Fremdkapitallésungen geeignet sind inkl. SaaS/Software, Healthtech/Biotech, Deep Tech/Al, Clean/Climate Tech.

Die Finanzierungsliicke wachst, da die
Beschleunigung der Innovations-
zyklen (z. B. Kl, 3D-Druck,
Biowissenschaften) die Nachfrage
nach Wachstumskapital erhoht

Die Kapitalknappheit bremst die
globale Technologiefuhrerschaft und
das allgemeine Produktivitats-
wachstum von Europa

Der Zugang zu alternativen
Kreditanbietern, z. B. Kreditfonds
oder dem Nordic-Bondmarkt, wird
durch Marktintransparenz und
kulturelle Barrieren erschwert

Haufig verlegen Wachstums-
unternehmen ihren Sitz in die USA,
wo Finanzierungen in spateren
Phasen leichter verfligbar sind

BERENBERG



Mehrwert flr Kapitalnehmer

Growth Credit ermdglicht unternehmerische Freiheit & strategischen Fokus

Rolle von Growth Credit im Finanzierungsmix (simplifiziert) * Unternehmen nutzen ,
Wachstumskapital als strategisches

\ ) Werkzeug zur Erreichung von
Meilensteinen (z. B. neue Markte,
Roll-ups, Tech Capex)

= Beispielhafte Use Cases:

— Geographische Expansion (mit
begleitender oder ohne Equity
Runde)

Equity Runde, Exit — Bridge-to-Profitability

€© und/oder — Runway Extension vor Exit/PE-
Bankfinanzierung Investment

= Growth Credit ermoglicht
Bestandsinvestoren, zu einer hoheren
Bewertung neues Equity
einzusammeln oder eine glinstigere
Langfristfinanzierung zu erhalten

o Equity

Runde

BERENBERG



Berenberg Growth Credit

Finanzierung neu gedacht — Schnell. Klar. MaBgeschneidert.

ST~ [ . | 1| H
Geografischer _ + valns — H . - 1 GI‘OWth cl‘edlt
— — I . I Kreditvolumen
________________________________________________________________________________________________ EUR 5-40m
A g Umsatz (wiederkehrend)
. >
Selektion der Al ﬁ% ® EUR10m
Unternehmen’ Zweistellige Nicht-zyklische Wiederkehrende Innovations- oder LTV
Wachstumsraten Branchen stabile Umsatze Marktfuhrerschaft Max. 50% (20% bei Asset light)
________________________________________________________________________________________________ Rang
: ‘ ‘ Erstrangig besichert
Technologie / Business- / 2 Industrie- . .
1) |
03 Branchenauswahl Medien / TeleKom Financial Services S=sandhely technologie f;e?ﬂ;lj:ﬁfe
ol E = . FIT R v SRR o U=
RS §s = - A TS
________________________________________________________________________________________________ Kostenstruktur
Kombination aus Zins und
Fi ) Erfolgsbeteiligung
OI.I Finanzierungs- ARR- Asset-Backed- ;::::::::23 M&A-
o 1) : . . . i i Sparringspartner
Iosungen Finanzierung Finanzierung Wachstums Finanzierung p gsp

Board Observer (optional)

8  Anmerkung: ' Exemplarisch BERENBERG



Zahlungsstréme Zahlungsstréme

Zahlungsstréme

Berenberg Growth Credit

Individuelle Gestaltung einer Wachstumsfinanzierung

Option 1: Tilgungsdarlehen (TLA)
A

Tilgungsanteil
Zinsanteil

1 2 3 4 5 Laufzeit des Darlehens in Jahren

Option 2: Endfalliges Darlehen (TLB)

Tilgungsanteil

>

Zinsanteil

Laufzeit des Darlehens in Jahren

>

Tilgungsanteil

Zinsanteil

B PiK-Zinsen

Laufzeit des Darlehens in Jahren

>

Typische Kreditnehmer Charakteristika

*  Zins- und Tilgungsleistung wahrend der
Darlehenslaufzeit

* Unternehmen mit positivem Cash Flow

*  Finanzierung haufig fir konkrete
Wachstumsinitiativen bei einem stabilen
Bestandsgeschaft (bspw. Produkteinfiihrung,
Marktexpansion, etc.)

¢ Cash-Zins wahrend Darlehenslaufzeit, keine
Tilgung (endféllig); alternativ PIK-Zins ohne
oder zeitversetzte Tilgung wahrend der Laufzeit

*  Geringer oder kein positiver Cash Flow

* Haufig noch stetiges und Uber die gesamte
Plattform deutlich zweistelliges

Umsatzwachstum

*  Wachstumskosten absorbieren operativen Cash
Flow

¢ Grofie Investitionen in neue Kunden, Produkte,
Markte, etc.

*  Stark wiederkehrende Umsatze mit hohen
Wechselkosten fir Kunden

*  Relativ zum Enterprise Value, geringes
Kreditvolumen

BERENBERG
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Berenberg Growth Credit

Prozess & Exemplarisches Term Sheet

Exemplarische Timeline

Kennenlernen und erste Unterlagen

= Austausch Verschwiegenheitserklarung
= Business Plan

= Unternehmensprasentation

= Ggfs. Zugriff auf einen Datenraum

Abstimmung Term Sheet

= Kreditvolumen

=  Zins- und Tilgungsstruktur

= Bestimmung einer Erfolgsbeteiligung (z.B. Warrants)
= Laufzeit

= Etc.

Due Diligence

= Mandatierung externer Berater zur Validierung
finanzieller, kommerzieller und rechtlicher Faktoren

= Tiefgreifende Analyse des Geschaftsmodells

Erstellung Kreditvertrag

= Mandatierung externer Anwalte zu Verhandlung des
Kreditvertrags entlang von brancheniblichen
juristischen Standards

Anmerkung: 'Kein Finanzierungsangebot — exemplarische Darstellung; Konditionen auf Einzelfallbasis verhandelt abhangig von Unternehmen und Sektor

Exemplarisches Term Sheet"

Kreditsumme
Cash-/PIK-Zins

Equity-linked-
Instrumente

Bereitstellungs-
gebiihr

Strukturierungs-
gebiihr

Tilgung
Laufzeit
Make-Whole

Sicherheiten

Verwendungszweck

Sonstiges

EUR 5-40 Mio.
Auf Einzelfallbasis verhandelt
Auf Einzelfallbasis verhandelt (Coverage, Strike Price / Penny

Warrants, Cash-Settlement, etc.)

40% der Kreditmarge auf nicht in Anspruch genommene
Kreditzusagen

2-3% fallig einmalig bei der 1. Auszahlung

Endfallig oder Tilgend
1-5 Jahre
1,30x Multiple on Invested Capital (exkl. Warrant)

Konto-, Anteils- und IP-Verpfandung, Abtretung von
Forderungen, Gruppeninterne-Darlehen und
Gesellschafterdarlehen

Allgemeine Geschaftstatigkeit, Finanzierung Umlaufvermogen,
Investitionen, M&A-Finanzierungen, etc.

Board Observer Seat

BERENBERG
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Lars Hagemann
Head of Private Credit

+49 40 350 60-781
lars.nhagemann@berenberg.com

Karim Askar

Head of Growth Credit &
Capital Structure Solutions

+49 40 350 60-2985
karim.askar@berenberg.com

Dr. Walid Esmatyar

Growth Credit & Capital
Structure Solutions

+49 40 350 60-2981
walid.esmatyar@berenberg.com

Katharina Molinari

Growth Credit & Capital
Structure Solutions

+49 69 913 090-2727
katharina.molinari@berenberg.com

Thibault Lenormand

Growth Credit & Capital
Structure Solutions

+49 40 350 60-1657
thibault.lenormand@berenberg.com

BERENBERG
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